
利益が残る！
製造業向け経営改善3ステップ支援

現状分析で
“利益を圧迫している要因”

を見つける

ムダの削減で
利益を改善

業務改善や
価格交渉で

“売値アップ”を狙う

ステップ1 ステップ2 ステップ3

島津克吉
コーディネーター

鈴木裕之
コーディネーター

粉川雅人
コーディネーター

売上はあるのに、なぜか利益が出ない…？
その原因､実は｢見えないムダ｣と｢適正価格での販売ができていない｣ことかもしれません。
製造業の経営改善は、現場の見直し＋交渉力アップ＋数字の把握から始まります！
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